


spectateurs en 
moyenne par match4 000

followers sur les
réseaux sociaux120 000

retransmissions TV
par an+40

club féminin le plus médiatisé 
après le PSG et Lyon (foot)3ÈME

20 421 spectateurs sur 5 matches 
à la Brest Arena en janvier 2024

+ d’1 million de vues et plus 
de 500 000 personnes 
touchées par mois

POURQUOI ÊTRE 

VISIBLE AU BBH

13 matches en Ligue 
Butagaz Energie

Bein Sports, Tébéo, Eurosport, 
Handball TV...

Le Télégramme, Europe 2, 
Ouest France, L’Équipe, NRJ, 
Hit West...

8 matches minimum en 
EHF Ligue des champions

Retombées 
presse+500



VISIBILITÉ
Terrain



 Compétition : LBE

CARACTÉRISTIQUES

AUTOCOLLANTS

TERRAIN

 Bichromie
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Rond central

Milieu de terrain

Zone

Intérieur du but

Côté but

Touche côté banc

Emplacement

Bichromie noir et blanc 
300 cm de rayon

Bichromie noir et blanc 
450 x 150 cm

Caractéristiques

Bichromie noir et blanc
450 x 150 cm

Lettrine blanche sur fond rose
300 x 160 cm

Lettrine blanche sur fond rose
300 x 100 cm

Lettrine blanche sur fond rose
300 x 100 cm

Prix

8 000 €HT

8 000 €HT

35 000 €HT

4 000 €HT

4 000 €HT

4 000 €HT

 Emplacement : linéaire face caméra
 Compétition : LBE
 Fabrication : à la charge du partenaire, non incluse. 

                              

 7 000 €HT  Spot de 20 secondes
 6 passages minimum
 1 fichier 4096x80 en .MP4

TARIFS CARACTÉRISTIQUES

LED BORD 
DE TERRAIN

LED FIXE 
«CÔTÉ BUT»
 Emplacement : linéaire derrière les buts
 Compétition : LBE
 Fabrication : à la charge du partenaire, non incluse. 

                              

CARACTÉRISTIQUES
 7 passages de 3 min

minimum
 1 fichier 512x80 en PNG
 Encart fixev

 5 000 €HT

TARIFS



 Emplacement : cube au dessus du terrain
 Compétition : LBE
 Conception du clip vidéo offert avec notre 

partenaire Tydéo

 8 500 €HT 
(saison complète)

     Positionné au-dessus 
du terrain

 Spot de 20 secondes
 6 passages minimum
 full HD 1920 x 1080 px

TARIFS CARACTÉRISTIQUES

 10 000€ HT avec option Tébéo
 Diffusion en avant match, mi-temps 

et après match sur les diffusions TV 
et les replays

SPOT CUBE

 800 €HT 
(au match)

BUTS
JOUEUSES

 Emplacement : sur le cube
 Compétition : LBE
 Fabrication : création par le BBH

TARIFS CARACTÉRISTIQUES
 8 000 €HT  1920 x 1080 px

 Visuels projetés sur le cube
    à chaque but des joueuses

CO
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 3 000 €HT  Logo HD
 Diffusion durant l’en-

semble de la rencontre

TARIFS CARACTÉRISTIQUES
CUBE : 
PARTENAIRE CHRONO

Votre logo sous le chronomètre du tableau d’affichage 
durant l’ensemble de la rencontre.

 Emplacement : cube au dessus du terrain 
 Compétition : LBE

                              

Parrainage de la rubrique l’Instant Sport sur le cube
Votre vidéo diffusée avant/après la rubrique, votre logo 
durant la rubrique + annonces du speaker. 

 Emplacement : cube au dessus du terrain 
 Compétition : LBE
 Fabrication : à la charge du partenaire, non incluse. 

CUBE : 
L’INSTANT SPORT

 2 500 €HT  Bilboard de 8 secondes
 2 passages minimum
 full HD 1920 x 1080 px

TARIFS CARACTÉRISTIQUES

CUBE : 
LA 29ÈME MINUTE

    Emplacement : sur le cube et les Leds
 Compétition : LBE
 Fabrication : à la charge du partenaire, non incluse

Soyez présent à chaque rencontre du BBH, symboli-
quement durant la 29ème minute de jeu. Une visibilité 
forte durant le temps de jeu.

TARIFS CARACTÉRISTIQUES
 4 000 €HT  1920 x 1080 px

 1 fichier 4096x80 en .MP4
 durée 20 secondes (LED), 1 

minute (cube)
 Visuels projetés sur le cube

    et les Leds à la 29ème minute
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BANDEROLE
COURONNE

 Emplacement : couronne
 Compétition : LBE

TARIFS CARACTÉRISTIQUES

 60 000 €HT 70 m linéaire bichromie
rose et blanc
Répétition du logo

BANDEROLE

 Insertion logo BBH entre chaque
     logo sponsor
     300 cm (minimum) x 100 cm

 Emplacement : tribune latérale
 Compétition : LBE

TARIFS CARACTÉRISTIQUES

 3 500 €HT

(face caméra)
 3 000 €HT

(côté table de 
marque)

 Monochromie

BÂCHES 
BUT

 Emplacement : 2 bâches à accrocher dans les buts
 Compétition : LBE

TARIFS
 8 000 € HT  

(saison complète)

BÂCHES
 Emplacement : en bas des tribunes

     S3M Sécurité ou Région Bretagne
 Compétition : LBE

TARIFS CARACTÉRISTIQUES
 10 000 €HT  Bichromie

 Taille 5x3m
 Visuel intégré à la bâche BBH
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CARACTÉRISTIQUES
 Monochromie



NAMING
TRIBUNE

 Emplacement : couronne
 Compétition : LBE 

TARIFS CARACTÉRISTIQUES

 20 000 €HT Banderole 1000 x 100 cm
Nom de la tribune sur les
billets des sièges concernés

HABILLAGE TABLE 

DE MARQUE
 Emplacement : Table de Marque
 Compétition : LBE

TARIFS CARACTÉRISTIQUES

 10 000 €HT  2 banderoles bichromie
400 x 100 cm et 300 x 100 cm

TOBLERONES 

SERPILLEROS
 Emplacement : Corners
 Compétition : LBE

TARIFS
 1 500 € HT 

PORTAIL ENTRÉE 

DES JOUEUSES
 Emplacement : Au dessus des portes d’entrées des 

joueuses
 Compétition : LBE

TARIFS CARACTÉRISTIQUES
 2 000 € HT  Quadrichromie

     200 cm x 250 cm
     Rideau à frange

CARACTÉRISTIQUES
 Quadrichromie

     180 cm x 50 cm
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TERRAIN 
LIGUE DES 

CHAMPIONS
EHF Champions League



PACK EHF 
MAX

PACK EHF

Led bord de 
terrain

Autocollant 
central

Clap clap sur un 
match

80 m linéraire
6 passages de 20 sec
1 fichier 4096 x 80
1 fichier 2048 x 80

Caractéristiques

Quadrichromie
450 x 150 cm

Logo au dos du clap clap

Prix

15 000 €HT

Led bord de 
terrain

Clap clap sur un 
match

80 m linéraire
6 passages de 20 sec
1 fichier 4096 x 80
1 fichier 2048 x 80

Caractéristiques

Logo au dos du clap clap

Prix

8 000 €HT



VISIBILITÉ
Equipement



VESTE
D’ÉCHAUFFEMENT

ET DE SORTIE

 Emplacement : dos, pochette et manches
 Compétition : LBE et EHF

 Dos + Pochette : 6 000 €HT

 Manches : 3 000 €HT

 Logo partenaire floqué

TARIFS CARACTÉRISTIQUES

MAILLOT
D’ÉCHAUFFEMENT

 Emplacement : ventre, pochette et dos
 Compétition : LBE et EHF

 Logo partenaire floqué Ventre : 5 000 €HT

 Dos : 5 000 €HT

 Pochette : 2 000 €HT

CARACTÉRISTIQUESTARIFS

 Emplacement : Dos, pochette et manches
 Compétition : LBE et EHF

TENUE STAFF

 Logo partenaire floqué
 Portés à tous les matches
 Portés en représentations 

pour le staff

 Dos + Pochette : 7 000 €HT

 Manches : 2 000 €HT

TARIFS CARACTÉRISTIQUES



T-SHIRTS
ESCORT KIDS

 Emplacement : Ventre du t-shirt
 Compétition : LBE
 Fabrication :  à la charge du partenaire, non incluse. 

 5 000 €HT  Logo partenaire floqué
 Porté par les enfants

    accompagnants les joueuses

CARACTÉRISTIQUESTARIFS

 Emplacement : Ventre, dos
 5 séances d’entraînement

ouvertes au public dans la saison + relais 
réseaux sociaux réguliers

 ventre : 2 000 €HT
 Portés par les joueuses lors des 

entraînements public

MAILLOT
D’ENTRAÎNEMENT

CARACTÉRISTIQUESTARIFS

 dos : 1 000 €HT

 Emplacement : Dos et pochette
 Compétition : LBE

SERPILLEROS

 4 serpilleros à chaque match 
placés dans les corners. 
Intervention pendant le match 
au besoin.

 2 000 €HT

TARIFS CARACTÉRISTIQUES
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GILETS
BÉNÉVOLES

    Emplacement : Dos et pochette
 Compétition : LBE et EHF

TARIFS CARACTÉRISTIQUES
 5 000 €HT  30 bénévoles placés aux 

entrées et portes des tribunes 
à chaque match

 Emplacement : Coeur
 Compétition : LBE et EHF

                              

 5 000 €HT  Logo partenaire brodé
 Tenue portée après chaque 

match dans les espaces VIP et 
lors d’événements partenaires

TARIFS CARACTÉRISTIQUES

TENUE 
DE GALA



VISIBILITÉ
Arena



 Emplacement : dans le hall d’accueil de l’Arena 
     et les salons VIP 

 Compétition : LBE 
 Fabrication :  à la charge du partenaire, non incluse. 

ÉCRANS 
ARENA

 2 000 €HT  Spot de 30 secondes
 1920 x 1080 px

TARIFS CARACTÉRISTIQUES

ENCARTS 
CLAP-CLAP

 Emplacement : au verso du support d’ambiance
     qui est distribué sur les sièges de l’Arena

 Compétition : LBE
 Création :  à la charge du partenaire, non incluse 

OU création possible par le service communication 
sur devis

 2 000 €HT  3,5 x 15 cm
 4 encarts sur les côtés 

du Gwenn ha du

CARACTÉRISTIQUESTARIFS

BORNES 
CONCOURS
PRONOSTICS

 Emplacement : à chaque entrée de l’Arena
    (entrée grand public et entrée VIP)

 Compétition : LBE + EHF

 5 000 €HT  Logo partenaire
     sur application

 Annonces au micro
    par le speaker associées

 PLV autour des bornes

CARACTÉRISTIQUESTARIFS

ROLL-UP
ENTREPRISE

 Emplacement : dans le hall d’accueil de l’Arena
 Compétition : LBE
 Fabrication : A fournir par le partenaire

 1 000 €HT  80 x 200 cm
 Quadrichromie

CARACTÉRISTIQUESTARIFS



NAMING 
ESPACES VIP

Salon 1,2

Salon 3

Emplacement

Saison complète 
LBE (13 matches)

Saison complète 
LBE (13 matches)

Nombre de matches Caractéristiques

3 000 €HT

3 000 €HT

Prix

Club Saison complète 
LBE + EHF (21 
matches minimum)

7 500 €HT

Logo sur les espaces 
dans les diverses an-
nonces (menu de match, 
coursives) Supports vi-
suels à adapter suivant  
espace choisi
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PHOTOCALL 
VIP
 Emplacement : dans le salon VIP Élégance
 Compétition : LBE

 500 €HT  375 x 234 cm
 4 logos partenaires sur le 

support

CARACTÉRISTIQUESTARIFS

 Emplacement : à l’extérieur de la Brest Arena, 
devant l’entrée grand public et/ou VIP

 Compétition : LBE

 5 000 €HT  2 bâches de 6m

BANDEROLE 
PASSERELLE 

CARACTÉRISTIQUESTARIFS
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 Emplacement : Sur la signalétique parking et 
sur les badges parking VIP

 Compétition : LBE et EHF
 Fabrication : incluse

 5 000 €HT

NAMING 
PARKING

 30 badges parking VIP
 3 panneaux signalétiques parking

CARACTÉRISTIQUESTARIFS
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VISIBILITÉ
Événementiel



Logo partenaire

Logo partenaire

Logo partenaire

 Annonces officielles au micro par le speaker
 Votre logo sur la manche avant du maillot 

officiel
 Coup d’envoi du match avec visuel associé sur 

le cube
 Votre logo sur les clap-claps
 Votre logo sur les visuels du match
 10 places VIP Club
 Passage des joueuses à vos tables en après 

match
 5 maillots de match offerts

 7 500 €HT

PARRAIN DU 

MATCH LBE

CARACTÉRISTIQUES

TARIFS

 Votre logo sur la manche avant du maillot officiel
 20 places VIP Club
 10 maillots de match offerts

 7 500 €HT

PARRAIN DU 

MATCH EHF

Logo partenaire

Présent sur Brest depuis Janvier 2017, 
c’est tout naturellement que Kertrucks 
a conclu un partenariat avec le BBH 
depuis maintenant trois ans. 

En plus d’une superbe visibilité
remarquée sur un match d’exception, 
nous avons passé une magnifique 
soirée dans l’espace club.

Un moment privilégié pour mes invités 
qui ont pu échanger avec les joueuses 
qui sont passées à notre table
et repartir avec leur maillot édition 
limitée Kertrucks. 

Sans aucun doute, nous réitérerons 
cette soirée la saison prochaine.

Jean-Pierre UGUEN, KERTRUCKS

“

“
Logo partenaire

CARACTÉRISTIQUES

TARIFS



 6 000 €HT

TROPHÉE
JOUEUSE DU 

MOIS

 Anonnces réseaux sociaux 
 Remise officielle lors du match

     du mois suivant 
 8 remises (de Septembre à Mai)

CARACTÉRISTIQUESTARIFS

 Emplacement : Au dos du calendrier
 Compétition : LBE et EHF
 Fabrication : à la charge du partenaire, non incluse 

OU création possible par le BBH sur devis

 2 000 €HT  Format carte bancaire
 1 000 exemplaires par demi-saison
 Distribué deux fois dans la saison

     à destination du grand public

CALENDRIER 

DE MATCH

CARACTÉRISTIQUESTARIFS

TARIFS CARACTÉRISTIQUES

 Emplacement : mailing
 Compétition : LBE et EHF

NAMING 
MENU

 2 500 €HT  Liste de diffusion de 500 personnes
 Taux d’ouverture de plus de 30%
 Mailing envoyés aux partenaires

    avant chaque match

 Assister à un entrainement de l’équipe professionelle 
 Un maillot dédicacé remis par une joueuse de l’équipe
 4 places VIP pour un match .... 
 Un Roll-Up au couleur de la joueuse dans le Hall

 de 2 000 €HT

     à 5 000 €HT 

PACK
ENTRAINEMENT

 80 x 200 cm
 Quadrichromie

CARACTÉRISTIQUES TARIFS
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 Emplacement : Sur le cube de l’Arena
 Compétition : LBE

GOLDEN 
TICKET

CARACTÉRISTIQUES
 Selon projets
 Annonces au micro

    par le speaker associées
 Visuel cube durant le jeu

Parrainage du jeu-concours du BBH. À la saison, offrez à 
un spectateur un cadeau de rêve.

CLAP-CLAP

 Emplacement : distribué sur les sièges de l’Arena
 Compétition : LBE
 Fabrication : à la charge du partenaire, non incluse. 

TARIFS CARACTÉRISTIQUES
 À partir de 2 500 €HT  50 x 30 cm

 3 000 exemplaires par match
 Annonces au micro

    par le speaker associées

TARIFS CARACTÉRISTIQUES

À PARTIR
DE 4€*BBH    GYÖRvs

SAM 11 FÉVR  18H00
À PARTIR
DE 4€*

 Emplacement : géolocalisé dans Brest Métropole, 
voir présentation

 Compétition : LBE et EHF

 2 000 €HT

(le point de 
géolocalisation)

 10 bâches par match
 600 cm x 90 cm

BÂCHES
DE VILLE

 Emplacement : dans le hall d’accueil de l’Arena 
ou à l’extérieur

 Compétition : LBE

STAND 
D’EXPOSITION

TARIFS CARACTÉRISTIQUES
 À partir de 500 €HT  Selon projets

 Annonces au micro
    par le speaker associées
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TARIFS
 5 000 €HT



VISIBILITÉ
Médias externes



 Emplacement : mise en avant sur le plateau Tébéo
 Compétition : LBE

  1 000 €HT  Produit partenaire devant
     le micro du présentateur,
     sur les mange-debout

NOUVEAUTÉPRÉSENTATION 

PRODUIT TEBEO

CARACTÉRISTIQUESTARIFS

 Diffusion : chaîne régionale et replay web, chaque match 
à domicile

 Compétition : LBE
 Clip offert si option cube
 Voir option Tébéo dans Visibilité Terrain

 10 000 €HT

avec LED CUBE compris
 2 000 €HT

sans LED CUBE compris

 Spot de 20 secondes
 6 passages minimum
 full HD 1920 x 1080 px
 Diffusion en avant match, 

mi-temps et fin de match

CARACTÉRISTIQUESTARIFS

SPOT PUBLICITAIRE

TEBEO



 Emplacement : supplément de 8 pages dans Le Télégramme
 Compétition : LBE

 de 650 €HT

       à 2 500 €HT

ENCART JOURNAL

DE MATCH

 88 000 exemplaires 
 Diffusion sur le Finistère nord
 Audience
 Distribution de 4 000 exemplaires  à l’Arena le jour du match

JOURNAL 
OFFICIEL Supplément au numéro du vendredi 10 novembre 2023

Ne peut être vendu séparément - Edition Nord Finistère

N°25 www.bbh.bzh

CARACTÉRISTIQUESTARIFS

Encart Dimensions Tarifs HT

Carré Une L 85 mm x H 60 mm 650 €HT

Bandeau sous feuille de 
match L 256 mm x H 70 mm 750 €HT

Carré intérieur L 125 mm x H 120 mm 750 €HT

Bandeau 
horizontal L 256 mm x H 120 mm 1 200 €HT

4e de couverture L 256 mm x H 385 mm 2 500 €HT

Carré Une Carré intérieur Bandeau
horizontal

4e de couvertureBandeau

Pouvez-vous nous présenter votre 
entreprise ? 
Le Groupe LE BOHEC est spécialisé 
dans l’électricité tertiaire et indus-
trielle. Composé de 100 collabora-
teurs, le Groupe LE BOHEC inter-
vient au niveau régional sur tous les 
chantiers pour les courants forts, 
courants faibles et systèmes de sé-
curité d’incendie ( SSI ). Le groupe 
est composé de 4 agences situées à 
Landivisiau (LE BOHEC Electricité et 
BLB Câblages), Carhaix (KERVEADOU 
Electricité) et Trémuson (LE BOHEC 
Armor Electricité). Les équipes du 
Groupe LE BOHEC interviennent au-
près d’une clientèle de professionnels 
privés, industriels, usines agro-ali-
mentaires, grandes surfaces ainsi 
qu’administrations, écoles, centres 
hospitaliers et maisons de retraite.

Comment a démarré le partenariat 
avec le BBH ?
L’entreprise a commencé son parte-
nariat avec le BBH il y a 7 ans, lors de 
la construction du bâtiment Le Saint à 
Guipavas. Nous y avons réalisé l’en-
semble des travaux électriques du 
bâtiment, un très gros chantier pour 
nous. L’entreprise était déjà parte-
naire du SB29 et nous avons à ce 

moment-là décidé de prendre éga-
lement un partenariat avec le BBH. 
De mon côté, j’étais déjà partenaire 
dans mon ancienne entreprise dès 
la création du club en 2012 et avant 
cela, je suivais déjà les matches de 
l’Arvor 29 car j’habitais à 500 mètres 
de la salle Kerjézequel à Lesneven.

Comment qualifierez-vous votre 
partenariat avec le BBH ? 
Aujourd’hui, nous sommes assez 
fiers de ce partenariat car cela met 
en valeur la collaboration que nous 
avons avec le Groupe Le Saint. De-
nis et Gérard ont une grande culture 
entrepreneuriale et sont très fi-
dèles en affaires. Nous sommes 
fiers qu’avec leurs équipes, ils nous 
fassent confiance au quotidien et 
qu’ils nous sollicitent pour leurs 
travaux sur leurs différents sites.

Quels avantages tirez-vous de ce 
partenariat ?
Quand vous venez à l’Arena avec un 
client, sa femme ou ses collabora-
teurs, ils en repartent tous avec le 
souvenir d’un très bon moment, une 
excellente soirée passée autour d’un 
évènement sportif. On y rencontre un 
voisin, un client, un fournisseur, c’est 

l’occasion de discuter et d’échan-
ger avec ces personnes de manière 
festive dans d’autres circonstances.

Vous avez participé à plusieurs dé-
placements avec l’équipe. Dans 
quel but ? Que recherchez-vous 
lors de ces déplacements ? Y en 
a-t-il un de prévu prochainement ? 
Oui, d’ici quelques jours, je pars à 
Györ pour mon 5ème déplacement  
européen en moins de deux ans. 
Chaque voyage est différent. L’équipe 
commerciale nous réserve toujours 
de belles surprises sur place avec 
la découverte de sites magnifiques 
et l’assurance de passer une soi-
rée authentique et haute en couleur. 
On découvre également des salles 
avec des ambiances incroyables, 
je n’oublierai jamais la chaude am-
biance de Bucarest l’année dernière. 
À chaque voyage, je rencontre de 
nouveaux partenaires passionnés et 
c’est toujours un plaisir de les revoir 
les soirs de match à l’Arena. Et puis 
c’est vraiment super de passer ces 
moments privilégiés à l’intérieur du 
groupe professionnel et de pouvoir 
échanger avec les filles et le staff.

Avez-vous un souvenir marquant de 
votre partenariat ? 
Je dirais le déplacement à Paris 
pour la première victoire en Coupe 
de France avec le fameux «  mur 
blanc  ». Un moment inoubliable  !

Venez-vous également à l’Arena 
pour assister aux matches ? 
Est-ce que vous pouvez nous 
parler de votre expérience ?
Cette année, je n’ai pas souvenir 
d’avoir raté un seul match à domicile. 
C’est toujours chaleureux, on se sent 
vraiment bien à l’Arena. Les bénévoles 
font un travail incroyable pour que 
tout se passe bien. Je pense qu’il y 
règne l’une des meilleures ambiances 
d’Europe et commercialement par-
lant c’est vraiment  « the place to be ».

Le journal officiel du Brest Bretagne Handball #026

Directeur commercial du Groupe LE BOHEC, Christophe Le Han est un fidèle partenaire du Brest Bretagne Hand-
ball. Présent lors de chaque rencontre à la Brest Arena, il accompagne également l’équipe en déplacement lors des 
voyages partenaires organisés par le club. Rencontre avec cet historique du BBH. 

4 agences
pour vous
accompagner

FOCUS PARTENAIRE

GROUPE LE BOHEC

Ayant rejoint les partenaires du club 
depuis la saison 
2016-2017, Algoplus est le fruit de 
deux métiers autour de la mer. 
Le premier en 1993 en devenant 
goémonier sur Roscoff avec l’idée de 
cuisiner l’algue. C’est un pari réussi. 
Plusieurs années après, le deuxième 
métier apparaît dans les années 
2000 avec celui de conserveur et 
aujourd’hui avec le titre de «Maître 
artisan». 
En devenant mareyeur, notre quo-
tidien est de fabriquer en frais des 
poissons bretons sous forme de tarti-
nables, soupes etc… ». 

Engagée depuis 8 ans aux cotés du 
club, Monique Poulet, co-gérante 
d’Algoplus, nous explique la relation 
entre son entreprise et le club. 

Comment a démarré l’histoire de 
votre partenariat avec le BBH ?
 
Notre partenariat avec le BBH a 
commencé il y a maintenant plusieurs 
années. C’était à l’occasion d’une in-
vitation à un match. Nous avons ainsi 
découvert une ambiance incroyable, 
bon enfant avec des valeurs qui nous 
ressemblent. Nous nous sommes 
rapidement pris au jeu et ainsi l’aven-
ture a commencé. 

Aujourd’hui, quels sont les avan-
tages que vous en tirez ? 

Il y en a plusieurs, tout d’abord, nous 
pouvons bénéficier de l’image du club 
pour communiquer. Nous nous affi-
chons également sur différents sup-
ports de visibilité comme les tenues 

du staff. D’une manière générale, les 
avantages sont la visibilité, une image 
et quelques actions commerciales.

Arrivez-vous à vous identifier à cette 
équipe et à ce 
club ? 

Totalement. Nous 
nous retrouvons 
parfaitement 
dans le club et 
dans l’équipe. Dans notre entreprise, 
nous partageons avec le club le point 
commun d’un vrai esprit d’équipe. 

Un partenariat très visible, puisque 
vous apparaissez sur les tenues du 
staff. C’était important pour vous 
d’être identifié facilement ?
Effectivement, dès le début du parte-
nariat nous souhaitions une visibilité 
importante. Elle est précieuse car 
nous n’étions pas connus sur Brest. 
Être sur les tenues des entraineurs 
est un vrai plus pour nous, il s’agit 
d’une visibilité très importante, sym-
bolique et notre logo a un vrai impact 
télévisuel sur les phases d’arrêts.

Est-ce que vos salariés se sont eux 
aussi pris au jeu ?
 
Tout à fait. Notre équipe a eu 
l’occasion de participer à un match 
sur un corner (espace privatif en bord 
de terrain), elle a adoré la soirée et 
aujourd’hui encore, elle suit l’actua-
lité du club de près et les différents 
résultats de l’équipe. 

Venez-vous à la salle pour encoura-
ger les Rebelles ?
Réussissez-vous à allier plaisir et 
business lors de vos venues ? 

Nous venons 
régulièrement aux 
matches en alliant 
plaisir et un petit 
peu de business.

« C’EST UNE TRÈS GRANDE FIERTÉ DE VOIR LE 
STAFF DU BBH AVEC NOTRE LOGO »

Le journal officiel du Brest Bretagne Handball #025

FOCUS PARTENAIRE

ALGO PLUS

« Nous partageons avec le 
club le point commun d’un 

vrai esprit d’équipe  »

BBH : DEUXIÈME RENDEZ-VOUS BUSINESS DE LA SAISON
Le second rendez-vous partenaire du BBH a été organisé le jeu-
di 19 octobre. Les partenaires du BBH se sont réunis pour le pre-
mier afterwork business de la saison 2023-2024.  L’occasion de se re-
trouver dans un endroit chaleureux chez notre partenaire, l’agence 
de communication Kaori, pour réseauter  et échanger business. 

Pour Amandine Tissier, commerciale au BBH, ces soirées servent à faire « un 
maximum de réseau. Le but étant d’avoir quelque chose de non-officiel où les 
gens peuvent échanger sur leur domaine d’activité et ce qu’ils font dans la vie ». 

Laurence Deguernel-Caraës, directrice de l’agence Kaori, explique 
l’importance d’accueillir ce genre de rendez-vous : «   C’est impor-
tant pour nous de donner de la visibilité. Notre métier c’est aus-
si de recevoir, c’est notre savoir-faire et on a envie de le montrer. 
Ça nous fait plaisir de faire découvrir l’ensemble de notre univers.  »

Le BBH dispose d’un réseau de près de 500 parte-
naires. Les rendez-vous business ont lieu tous les mois. 

rencontre en Roumanie. 
Donc je pense que l’équipe peut mon-
ter encore en puissance et a toutes 
les chances pour bien se placer pour 
pouvoir voir la qualification après les 

huitièmes de finale.

Quels sont tes objectifs per-
sonnels pour cette saison ? 

Mes objectifs pour cette sai-
sons sont très simples. Il s’agit 
de reprendre petit à petit, 
quand il le faudra, retrouver 
du rythme avec le club et 
l’équipe et dans un deuxième 
temps, penser à l’équipe de 
France.

Devenir maman implique également 
un changement de rythme. Comment 
tu gères cela ? 

Oui c’est sûr que c’est un grand 
changement. Un changement tout 
d’abord sur le rythme de la journée 
et notamment au niveau du sommeil. 
Mais j’essaie de gérer ça au mieux 
pour être en forme durant la journée 
et ainsi pouvoir être à 100% de mes 
capacités lors des entrainements. 
En tout cas, une chose est sûre c’est 
un grand bonheur de créer sa famille. 
Quand c’était un peu dur au début de 
la préparation, je rentrais le soir et 
je voyais le sourire de mon fils et ça 
donne envie de repartir de plus belle. 

La saison dernière, Pauline Coatanéa 
a dû faire une pause avec le handball. 
En effet, la joueuse, au club depuis 
2017, attendait un heureux événe-
ment. Devenue maman cet été d’un 
petit Jules, l’ailière droite a depuis 
repris l’entrainement. Une prépara-
tion qui s’est accélérée ces dernières 
semaines. La championne olympique 
à Tokyo retrouvera prochainement le 
chemin des terrains. En attendant, 
elle nous explique son retour.

Peux-tu nous parler de ton retour à 
l’entrainement ? 

Mon retour s’est fait très 
progressivement. Dans 
un premier temps, j’ai 
eu une phase de 
récupération après mon 
accouchement. J’ai 
aussi eu envie de revenir 
vite et de me bouger 
assez rapidement donc 
avec Tom, le 
préparateur physique, 
on a discuté tout de 
suite pour pouvoir 
préparer au mieux le 
retour. 
Il m’a élaboré un 
planning vraiment 
adapté et après six 
semaines, j’ai 
commencé à faire des 
entraînements 
journaliers et à 
reprendre le rythme. Et 
puis, depuis maintenant 
trois semaines, ça s’est vraiment 
intensifié. Je me rapproche mainte-
nant d’une charge de travail similaire 
aux autres joueuses avec une 
intensité aussi plus élevée. 

On imagine que tu étais impatiente 
de retourner sur les terrains ? 

Oui, ça se rapproche de plus en plus. 

J’essaye d’être compétitive sur les en-
traînements. Ça ne fait pas très long-
temps que j’ai repris l’entraînement 
collectif avec les filles donc il faut 
encore un peu patienter, mais bien sûr 
que j’ai envie de tout mettre en œuvre 
pour essayer de jouer avant la trêve et 
puis, sinon, ce sera au mois de janvier 
et j’aurai un peu plus de temps encore 
pour être vraiment à 100%.

Depuis le début de la saison, tu 
assistes aux différentes rencontres 
de l’équipe. Hâte de reprendre la 
compétition ? 

Oui, c’est sûr que le 
fait de voir les filles du 

bord du terrain, ça m’a 
un peu titillée. Et puis, 
j’avoue que j’avais hâte 
de retrouver le groupe 
et aussi l’ambiance de 
l’Arena. 

Que penses-tu des 
premiers matches du 
club ? 

En championnat, nous sommes sur la 
bonne voie. On est toujours invain-
cues et c’était le plus important. En 
ligue des champions, c’est un peu 
plus compliqué mais c’est vrai que j’ai 
vu les filles faire des gros matches, 
notamment contre Bucarest lors de la 

«Le fait de voir les �lles du bord 
du terrain, ça m’a un peu titillée»

PAULINE COATANÉA

Le journal officiel du Brest Bretagne Handball #025

«Quand c’était un peu dur 
au début de la 

préparation, je rentrais 
le soir, je voyais le 

sourire de mon �ls et ça
donne envie de repartir 

de plus belle.»
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VISIBILITÉ
Médias internes



 Emplacement : Programme 
 Compétition : LBE
 11 numéro à la saison

 de 650 €HT

       à 2 500 €HT

ENCART 
LA GAZETTE DU BBH

 Distribution à 3 000 exemplaires sur les sièges de la Brest Arena
 Audience
 Diffusion sur les réseaux sociaux du BBH

Encart Dimensions Tarifs HT

Bandeau Une L 210  mm x H 50 mm 4500 €HT

Parrainage Entretien Logo entreprise 1500 €HT

Parrainge Statistiques L 80  mm x H 20 mm + logo 
entreprise 2500 €HT

Encart intérieur L 105  mm x H 75 mm 2500 €HT

Encart 4e de couverture L 210 mm x H 100 mm 500 €HT  (au match)

Votre nouveau programme de match diffusé sur les sièges de 
l’Arena les jours de match.

CARACTÉRISTIQUESTARIFS



 Emplacement : Visuels réseaux-sociaux (Début de 
match, MT, fin de match) 

 Compétition : LBE ou EHF
 Personnes touchées en moyenne :  64 000

ANNONCE 
SCORE

 LBE : 5 000 €HT

 EHF : 3 000 €HT
 Votre logo en HD

TARIFS CARACTÉRISTIQUES

ANNONCE
COMPOSITION 

D’ ÉQUIPE

 3 500 €HT  Votre logo en HD

CARACTÉRISTIQUESTARIFS

 Emplacement : Visuels réseaux-sociaux (40 matches 
minimum)

 Compétition : LBE + EHF
 Personnes touchées en moyenne :  25 000

ANNONCE 
PROGRAMME DE LA 

SEMAINE 

 3 000 €HT  Votre logo en HD

CARACTÉRISTIQUESTARIFS

ANNONCE 
RECRUTEMENT

 Emplacement : Réseaux-sociaux + Site internet
 Personnes touchées en moyenne :  120 000

 4 000 €HT  Votre logo en HD

CARACTÉRISTIQUESTARIFS

 Emplacement : Visuels réseaux-sociaux (40 publica-
tions minimum)

 Compétition : LBE + EHF
 Personnes touchées en moyenne :  18 000

CO
NC

EP
TI

ON
  IN

CL
US

E 

CO
NC

EP
TI

ON
  IN

CL
US

E 

CO
NC

EP
TI

ON
  IN

CL
US

E

CO
NC

EP
TI

ON
  IN

CL
US

E 



 Insertion du nom du partenaire dans le nom de la 
plateforme

 Bandeau publicitaire sur la Home Page de la plateforme
 Playlist au nom du partenaire
 Le nom du partenaire utilisé dans les communications autour 

de la plateforme

 7 500 €HT

PLATEFORME 

BBH PLAY

NAMING DE LA PLATEFORME

TARIFS

PARTENAIRE DE LA PLATEFORME
 Encart publicitaire sur la Home Page de la plateforme
 Spot publicitaire à l’année dans l’émission «Le Club BBH»
 Citation en alternance sur les vidéos diffusées sur la plate-

forme 

TARIFS  2 500 €HT

 Votre logo sur la manche avant du maillot officiel
 20 places VIP Club
 10 maillots de match offerts

 7 500 €HT

PARRAIN DU 

MATCH EHF

Présent sur Brest depuis Janvier 2017, 
c’est tout naturellement que Kertrucks 
a conclu un partenariat avec le BBH 
depuis maintenant trois ans. 

En plus d’une superbe visibilité
remarquée sur un match d’exception, 
nous avons passé une magnifique 
soirée dans l’espace club.

Un moment privilégié pour mes invités 
qui ont pu échanger avec les joueuses 
qui sont passées à notre table
et repartir avec leur maillot édition 
limitée Kertrucks. 

Sans aucun doute, nous réitérerons 
cette soirée la saison prochaine.

Jean-Pierre UGUEN, KERTRUCKS

“

“

CARACTÉRISTIQUES

TARIFS

LE CLUB 
BBH

 7 500 €HT

NAMING DE L’EMISSION

TARIFS

PARTENAIRE DE L’EMISSION

TARIFS  2 000 €HT

Le club BBH est votre rendez-vous d’avant-match. Diffusée avant chaque rencontre 
du club à l’extérieur sur les réseaux-sociaux et la plateforme vidéo l’émission pro-
pose des reportages, des interviews et des séquences pour tout savoir de l’actuali-
té du club. Chaque émission est diffusée en direct depuis la salle où se déroule la rencontre. 

+ de 3300 vues par vidéo et 8500 personnes touchées
20 émissions minimum par saison

  Spot publicitaire durant l’émission  
  Apparition du logo en fin d’émission
  Tagg dans la publication 

  Bilboard (6 secondes) 
  Spot publicitaire durant l’émission  
  Apparition du logo dans la vidéo
  Tagg dans la publication 
  Publicité sur l’onglet «Le Club» de la plateforme 



 Retour en images sur la dernière rencontre de l’équipe 
 + de 4500 vues et 12 000 personnes touchées
 35 émissions minimum par an 

 5 000 €HT

 Vidéo de présentation de la rencontre diffusée 
sur les réseaux-sociaux du club 

 + de 3600 vues par vidéo et 9000 personnes 
touchées 

 40 émissions minimum par saison

 4 000 €HT   Bilboard (6 secondes) 
  Apparition du logo dans la vidéo
  Tagg dans la publication 

TARIFS CARACTÉRISTIQUES

TARIFS CARACTÉRISTIQUES

  Bilboard (6 secondes) 
  Apparition du logo dans la vidéo
  Tagg dans la publication 

NAMING
VEILLE DE MATCH

NAMING
RETOUR SUR 

LE MATCH
LE 
PODCAST

    Spot audio avant/après l’émission
 Tagg sur les publications
10 émissions par an 

TARIFS CARACTÉRISTIQUES
 2 000 €HT   Bilboard (6 secondes) 

  Tagg dans la publication

Un entretien en face à face avec une joueuse. 

 2 000 €HT

TARIFS CARACTÉRISTIQUES

 

 Les séquences les plus marquantes du mois
 10 vidéos minimum

                              

NAMING
LE ZAP’ DU 
MOIS

  Bilboard (6 secondes) 
  Apparition du logo dans la vidéo
  Tagg dans la publication 

LE BBH 
SHOW
 Emission pour plonger dans les coulisses du club
 Diffusion sur BBH Play et les réseaux-sociaux
 10 émissions minimum par saison

CO-NAMING PARTENAIRE
  Bilboard (6 secondes) 
  Apparition du logo dans 

la vidéo + Tagg
  Spot publicitaire 

  Spot durant l’ensemble des 
émissions 

  Remerciement en fin 
d’émission. 

 5 000 €HT  2 000 €HT
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BREST Bretagne HANDBALL
140 bd de Plymouth 29200 BREST 

www.brest-bretagnehandball.fr 

COMMERCIAL@BBH.BZH
06.80.00.65.53

Brest-Bretagne-Handball-Officiel

@BBH_Officiel

@bbh_officiel

Brest Bretagne Handball

Brest Bretagne Handball TV

bbhofficiel

CONTACT
PARTENARIAT




